
Vertriebsassistenz  Büromöbel -Vertrieb (m/w/d) – Quereinsteiger/in

suchen wir Unterstützung als  Vertriebsassistenz  im Büromöbel-Vertrieb (m/w/d) – Quereinsteiger/in willkommen.

 willkommen · Berlin · 2 Stellen
Willkommen bei OKA Neue Büromöbel GmbH!

Am Produktionsstandort Neugersdorf fertigen wir hochwertige Büromöbelsysteme „Made in Germany“. An unseren Vertriebsstandorten
– u. a. in Berlin – entwickeln wir Lösungen für moderne Arbeitswelten und beraten unsere Kunden ganzheitlich. Zur Verstärkung

Ihre Aufgaben Wir bieten

Ihr Profil

Reisetätigkeit & Rahmenbedingungen

Vergütung

Wir fördern Vielfalt und ein wertschätzendes Miteinander. Bewerbungen sind unabhängig von Geschlecht, Nationalität, ethnischer Herkunft, Religion oder
Weltanschauung, Behinderung, Alter oder sexueller Identität ausdrücklich willkommen.

Kontakt

Personalmanagement
Frau Tomic
Tel.: 03586 711-210
E-Mail: karriere@oka.de

Direkt bewerben

WerdeWerdeWerde
Teil desTeil desTeil des
Teams!Teams!Teams!
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Fachliche Beratung von Fachhändlern, Architekturbüros,
Unternehmen und öffentlichen Auftraggebern

Aufnahme von Kundenanforderungen und Erarbeitung von
Lösungen mit Gebietsverkaufsleitung und Innendienst

Unterstützung bei Angeboten sowie Möblierungs- und
Arbeitsplatzkonzepten

Organisation und Durchführung von Kundenterminen,
Präsentationen und Schulungen in Berlin

Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen – von der
Kontaktaufnahme bis zur langfristigen Betreuung

Pflege und Dokumentation von Kontakten, Anfragen und Projekten
im CRM-System

Mitarbeit in einem Unternehmen, das Tradition und Aufbruch
verbindet

Attraktiver Arbeitsplatz in Berlin mit kurzen
Entscheidungswegen

Strukturierte Einarbeitung – auch für Quereinsteiger – plus
regelmäßige Schulungen

Möglichkeit zum anteiligen mobilen Arbeiten nach Abstimmung

Klare Vertriebsorientierung mit nachweisbarer Verkaufserfahrung,
auch aus anderen Branchen; abgeschlossene Ausbildung/Studium
(idealerweise Innenarchitektur, Architektur, Innenraumgestaltung,
Holz-/Möbeltechnik o. ä.) von Vorteil

Ausgeprägte Verkäuferpersönlichkeit: kommunikationsstark,
abschlusssicher, überzeugungsfähig

Möbel-Branchenkenntnisse von Vorteil, kein Muss – entscheidend
sind Vertriebsstärke und Lernbereitschaft

Sehr gute Deutschkenntnisse; weitere Sprachen willkommen

Affinität zu Büroarbeitswelten, Raumkonzepten und ergonomischen
Lösungen

Sicherer Umgang mit MS Office; Planungssoftware (z. B. pCon)
von Vorteil

Hohe Eigeninitiative und Freude an der Arbeit im interdisziplinären
Team

Schwerpunkt Berlin; Reisetätigkeit begrenzt auf gelegentliche Meetings, Schulungen oder einzelne Kundentermine

Je nach Qualifikation ca. 40.000–50.000 EUR brutto/Jahr

Zusätzlich leistungsbezogenes Bonusmodell mit klaren Vertriebszielen


